Financiamento e Preparacién de
Presupostos
para a Actividade Profesional

Nome e Apelidos:
DNI:

Enderezo:
CP-Localidade:
CE:
Tel./mobil:

Data de nacemento:

(para os efectos da péliza de
seguro suscrita polo COBGA
para os participantes nas suas
actividades de formacién)

Titulacién:

Colexiado COB n°:

Empresa/Organismo:

Docencia
Juan José Sampedro Reiriz. Bidlogo. Executive MBA

Escola de Negocios NovaCaixaGalicia. Socio-director
da consultora REIRIZ Y REIRIZ, S. L. U.

Método de Traballo

Exposicién apoiada en diapositivas utilizando o método
do descubrimento, un caso practico e un xogo de roles.
Entregarase un libro de direccién de empresas editado
polo autor e resumo do contido do curso. Ademais, os
alumnos dos dous cursos dispofieran de contacto
posterior co docente para cuestions  puntuais
relacionadas coas temdticas tratadas durante as doas
semanas seguintes & celebracién das actividades.

No6mero de Prazas
Minimo 6 alumnos / Maximo 18

Lugar de Celebracién dos Cursos
Seminario 2 Faculiade de Bioloxia Universidade de
Santiago. Campus Sur. Santiago.

Prazo de Inscricién
Ata unha semana antes do inicio do curso ou ata cubrir
o n° de prazas.

Cotas de Inscricién

- Curso de Introducién ao Financiamento para Profesionais e
Microempresas

- Obradoiro de Técnicas de Preparacién de Presupostos para
Profesionais

- 2 Cursos

Observaciéns:

Fago efectivo o importe do curso, euros

por medio de transferencia & conta do COBGA n° 0031-
0014-34-1011002594  (Banco  Eicheverria, Ag.1,
Santiago). Enviolles ao CE cursos@biologosdegalicia.org

Curso de Obradoiro de
Introducién ao Técnicas de
Financiamento | Preparacién de 2
para Presupostos Cursos
Profesionais e para
Microempresas Profesionais
Colexiados COB
e estudantes de | 55 3BE | 60¢€
Bioloxia (1° e 2
ciclo
Non colexiados
e outras titulaciéns 65€ 65¢€ 110€

A seleccién farase por estrita orde de recepcién dos
correspondentes boletins e xustificantes de pago no
COBGA. Non se admiten reservas por ningun medio. O
COBGA resérvase o dereito de cancelar o curso de non
haber inscriciéns suficientes.

este Boletin de Inscricién e o xustificante da dita

trancfarencin

Informacién

Tel. 981-531440 ® Fax 981-53 42 25 W cursos@biologosdegalicia.org
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Organiza:

Colexio Oficial
de Biologos
de Galicia

Colabora:

Facultade
de
Bioloxia

UNIVERSIDADE
DE SANTIAGO
DE COMPOSTELA




Curso de Introducién ao Financiamento para Profesionais e Microempresas

Datas e Horario:

Dia 13 de maio de 2013. Das 16:00 &s 21:00
horas. 5 horas lectivas. Entregarase Certificado de
Asistencia.

Xustificacién e Obxectivos

Cofiecer e comprender, como profesionais, o
funcionamento  das entidades financeiras  é
necesario para facilitar a negociacién con elas e en
consecuencia, facilitar a  obfencién  do
financiamento necesario para levar a cabo os
proxectos profesionais (ou persoais).

O obxectivo do curso é introducir ao alumnado no
cofiecemento practico dos principais produtos de
financiamento bancario, e capacitalos para a sta
utilizacién na xestion diaria do seu negocio
profesional.

Destinatarios

Profesionais interesados en cofiecer as diferentes
formulas de financiamento existentes no entorno
bancario actual.

Programa

1. Presentacién e obxectivos do curso.
2. Introducién ao sistema financeiro:
2.1. O capitalismo financeiro.
2.2. A necesidade de financiamento:
Fondos propios / fondos alleos.
3. Coiecer a estrutura financeira do negocio:
3.1. Balance de situacién do negocio:

ACTIVO / PASIVO.

3.2. O concepto de equilibrio financeiro.
3.3. Andlise de ratios financeiros:
liquidez, solvencia, rendibilidade.

4. |dentificar a utilidade dos produtos e servizos
basicos de financiamento:

4.1. Das entidades financeiras.

4.2. De outros provedores de
financiamento.

43. Con apoio  oficial ou
subvencionado.

5. Practicar os aspectos clave para negociar o
financiamento:

5.1. Andlise de risco de profesionais
(método do caso prdctico).

5.2. Andlise de risco para micro-
empresas (método do “role playing”).

Obradoiro de Técnicas de Preparacion de Presupostos para Profesionais

Datas e Horario:

Dia 14 de maio de 2013. Das 16:00 4s 21:00
horas. 5 horas lectivas. Entregarase Certificado de
Asistencia.

Xustificacién e Obxectivos

Hoxe en dia moitas empresas externalizan
(outsourcing) servizos de consultoria, estudos...
polo que para optar a estes encargos, ou para
licitar traballos profesionais con entidades publicas,
é necesario preparar unha oferta ou presuposto de
servizos.

O obxectivo do obradoiro é introducir ao
alumnado no cofiecemento prdctico de técnicas de
preparacién de presupostos cunha visién comercial
e de marketing dentro do marco legal, para a sta
utilizacién na xestién diaria do seu negocio
profesional.

Destinatarios

Profesionais interesados en cofiecer e practicar, as
diferentes técnicas de preparacién de presupostos
competitivos no mercado.

Programa

1. Presentacién e obxectivos do curso.

2. Introducién ao concepto de prezo de venda:
2.1. Definir a politica de prezos dentro do
Plan de marketing do  negocio.
2.2. Como cofiecer o prezo de mercado
para produtos/servizos similares:
mediante estudos de mercado e utilizando
redes sociais profesionais (Linked-in).
2.3. Conecer as responsabilidades legais
(Tributos, garantias) e contractuais.

3. Identificar a estrutura de custos do negocio:

3.1. Custos fixos: independentes do nivel
de actividade do negocio.
3.2. Custos variables: relacionados co
nivel de actividade do negocio.
4. Practicar os aspectos clave das técnicas de
elaboracién de presupostos:
4.1. Utilizando o cofiecemento do prezo
de mercado: caso préctico.
4.2. Utilizando un criterio comercial e de
marketing: caso prdctico.
4.3. Utilizando un criterio estrito de
custos: caso prdctico.




